SUPLEMENTO CONTRATADO / LUNES 30 DE OCTUBRE DE 2017
‘ : J A .

Mas soluciones
para la industria

peruana

Tecnifajas S.A. celebra 30 aiios

en elmercadoylo hacebajoun \

interesante crecimiento. Laempresa N

es especialistaen productos de “:o“ “\:
transmision de potenciay S NIVERSARIO 2o

- AN Pk
transporte de fluidos. . <&



WWW.OPTIBELT.COM

LATIN-INFO@QOPTIBELT.COM -
optibelt

\/

Felicitaciones
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En sus 30 ainos de éxitos y liderazgo
en transmision de potencia.
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Entrevista | Isidoro Jacinto Isla Contreras, Gerente General de Tecnifajas S.A.

“Nuestros clientes i}
son nuestra razon de ser

Isidoro Jacinto Isla Contreras, gerente general de Tecnifajas S.A., brinda un panorama de la empresa,
a 30 afios de su fundacion, asi como una perspectiva del rubro en nuestro pais.

n este 30 aniversario de
Ecreacién, ¢cual es el posicio-

namiento de la empresa en
cuanto a presencia de marca en el
mercado peruano?
Estamos cumpliendo 30 afos de tra-
yectoria y nos sentimos bastante satis-
fechos por todo lo que hemos logrado.
Antes del nacimiento de Tecnifajas, de la
que soy su fundador, fui vendedor para
otras casas comerciales. Y precisamen-
te fue gracias a esa previa experiencia
que pude conocer de cerca los secre-
tos del negocio y animarme a crear lo
que hoy es una gran organizacion, que
ofrece cada vez mejores productos y
servicios y que atiende a sus clientes
con mucha responsabilidad.

¢Cudles han sido los momentos cla-
ves de la empresa?

Empezamos en un pequerio local alqui-
lado en el Callao. Teniamos un peque-
fio stock de productos y era suficiente.
La venta era mas por conocimiento de
mis antiguos clientes en mi etapa de
vendedor, que por las propias marcas.
Conforme el negocio fue creciendo,
surgio la necesidad de importar direc-
tamente diversos productos del ramo.
A partir del afio 2000 viene el despe-
gue con la compra de este local y que
ahora es nuestra sede principal. Debo
reconocer a SKF, empresa de la que
hoy somos representantes, y que me
brindé su apoyo desde el inicio, ellos
confiaron en mi y se los agradezco.
Recuerdo que me brindaron una linea
de crédito casi sin garantia. SKF me ha
ensefiado mucho del negocio, me han
invitado a viajes de estudios al extranje-
ro para capacitarme y eso me ha permi-
tido mejorar y seguir adelante.

Hablenos de sus sucursales y del
impacto que tienen en provincia.

Comenzamos a ganar mercado has-
ta que se vio la oportunidad de abrir
nuevas sedes. En la actualidad tene-
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Desde el aiio pasado comenzamos con el proceso de
captar clientes grandes,y como resultado en este aiio
2017 tenemos una proyeccion de crecimiento del 10%.

mos presencia en Lima, a través de
las tiendas en la avenida Argentina,
en el distrito de Lurin y en Ate; asi
como en las ciudades de Arequipa,
Piura y Trujillo. Y seguimos creciendo,
tenemos proyectado en el corto plazo
abrir otras oficinas pues en mis fre-
cuentes viajes he comprobado que el
Peru tiene mucho potencial para de-
sarrollar iniciativas de negocio.

¢Coémo es el mercado peruano en el
rubro, se tiene mucha competencia?
Es un mercado altamente competitivo.
El secreto de Tecnifajas es que mane-
jamos comercialmente varias lineas de
productos y a la vez los accesorios. De
esta manera, el cliente obtiene todo lo
que necesita cuando viene a este nego-
cio, los repuestos y todos los acceso-
rios, ademas del asesoramiento técnico.

Nuestro gran potencial es el equipo de
vendedores, que han sido formados en
la empresa y muchos de ellos ya tienen
mas de 20 arfios de experiencia, ese es
un factor que aporta confianza.

Los aspectos de calidad, garantia y
servicio posventa son muy valora-
dos por los clientes.

Efectivamente. Tecnifajas se esfuerza
en que el cliente siempre quede satis-
fecho. Estamos preparados para ha-
cer llegar el producto a tiempo y en las
mejores condiciones del mercado. En
cuanto al servicio posventa, lo brinda-
mos con mucha seriedad. Tenemos el
respaldo técnico necesario de nuestros
proveedores, que ademas nos compar-
ten innovaciones y otros aspectos que
resultan de gran importancia. Todo en
beneficio del cliente.

¢Como observa la evolucion del ne-
gocio este aino 2017 y qué perspecti-
vas hay para el préximo aino?
Definitivamente, es positivo. Desde el
afo pasado comenzamos con el proce-
so de captar clientes grandes, y como
resultado en este afio 2017 tenemos
una proyeccion de crecimiento del 10%,
aproximadamente. También nos encon-
tramos dentro de las redes de distribui-
dores, creo que las metas actuales se
estan cumpliendo, y ya estamos prepa-
rando el plan de negocio del 2018, que
vemos con optimismo.

Finalmente, ¢qué mensaje desea
trasmitir a sus clientes, a sus traba-
jadores y a los miles de lectores de
este especial?

A los clientes, darles las gracias por la
confianza que depositan en Tecnifajas.
Para los trabajadores, el reconocimien-
to a su esfuerzo que contribuye al éxito
del negocio. A todos, reiterar nuestro
compromiso como empresa innovadora,
dedicada a brindar el mejor servicio y en
hallar mas soluciones para la industria.
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Servicios

Analisis de vibraciones

Estatécnica permite establecer

N
N

Mangueras hidraulicas

Estan disefiadas bajo normas de seguridad y se verifica:
flexibilidad, curvatura, durabilidad, resistencia, prensado,
seguridad. Ademas, se debe sobredimensionar qué uso
tendré: baja, mediana, altay extrema presién. Tecnifajas
cumple con un proceso de seguridad para el prensado de
la manguera. lgualmente, cuenta con equipos de Ultima
generacién y un banco de pruebas de hasta 40.000 psi
que permite certificaralamangueraantes de ser utilizada.

Con la garantia de Tecnifajas

Nuestra vitrina de productos es amplia. Aquite contamos
algunos de los que estan dando la hora en el mercado.

Correas de transmision

Lalineade correas OPTIBELT tiene la tolerancia de fabri- un sistema para el diagnéstico
Un gran porcentaje de rodamientos cacién mas baja. Por lo tanto, todas son iguales sin importar delestadode unamaquinayla
fallan durante el montaje y desmon- el lote o afio de fabricacién. Ademas, contamos con la correa deteccion precozde los fallos

taje de rodamientos. Es poreso que
hacerlo con la herramienta adecua-
da es muy importante. Sin realizar
dafios alos componentes. Existen
los convencionales, con asistencia
hidraulicay los super potentes.

Red Power, que es una correa revolucionaria ya que no re- con lamayor precision posible.

quiere mantenimiento durante su vida dtil y transmite has- Para ello se cuenta con técnicos certificados por
taun 50% mas potencia que una correa en V convencional. el BINDT (British Institute of Non Destructive
También se suministran las poleas y bujes para un correcto Test) y equipos de alto rendimiento Microlog GX
usodelascorreas. y software @titude analystde SKF.

Lubricacion automatica

Lasbombas conmdiltiples salidas su-
ministran directamente el lubricante
al punto de lubricacién sin valvulas
dosificadoras adicionales. Por lo tan-
to, cada punto de lubricacién tiene su
propio elemento de bombeo. El di-
sefio del sistema es sencillo, preciso
y confiable. Los sistemas SKF
MultiFlex incluyen una amplia gama
de bombas con miltiples salidas.

Termografia infrarroja

Estatécnicade mantenimiento ((f
predictivoayudaa prevenir

paros no programados. Mejora
laeficienciadelaplantayla

seguridad. No requiere contacto.
Esrapidoylosresultados sonfaciles deinterpretar
por el usuario,asicomotambién permite analizar
tendencias. Paraello, se cuentaconunacamarade
ultima generacion FLIRy un software profesional
paralaelaboraciondereportes.

Rodamientos

Elemento rotativo que puede soportar car-
gasaxialesoradiales oambas. Existen mu-
chos tipos de rodamientos que se hanido
disefiando en base a las necesidades de
cadatipo de industria. Los mas comunes
sonlosde bolasyderodillos cilindricos.

Los acoplamientos o acoples mecénicos son
elementos de maquinaque sirven para prolon-
gar lineas de transmisién de ejes o conectar
tramos de diferentes ejes, en planos diferen-
tes o condireccion paralela, paratransmitir po-
tencia. Estos pueden tenermuchas funciones,

Mangueras industriales :
Sellos para aceite

Transportar fluidos termina siendo una especialidad
que Tecnifajas halogrado desarrollar gracias al apo-
yo de proveedores de calidad anivel internacional.
Desde las mangueras que transportan leche o vino

Evitan lafuga dellubricante y
evitan el ingreso de contami-
nantes. Estos logran alargar

Alineamiento laser

La desalineacion es un defecto
Son componentes mecanicos que alojan rodamientos de rodillos o de mecanico que se define como

y tienen certificacion FDA hastalas mangueras para IaV|dla Lft” del roda'mlenlto. Son perosu proposﬁtg principal es el de conectar bolals endistintas apllclaaones |ndu§trlales. Pugden ser d.el tipo entgro o lafalta de coincidencia espacial

fransporte de hidrocarburos, quimicos y/o abrasivos de distinto material e influye los ejes de las unidades que fueron manufac- partido. Soportan los ejes y son fabricados de hierro fundido. Se fabrican delos ejes geométricos de dos

enindustriamuy pesada. , mucho la temperaturayy los turadas por separadoy que giran aunamisma de aceroinoxidable y termoplasticas para aplicaciones agroindustriales ejes de transmision acoplados.
contaminantes externos. velocidad, como un motory un generador. ylineas de alimentos. Altransmitir potencias mayores, la alineacion

es critica paralavida de los componentesy
de la propia maquina. Contamos con técnicos

N N U experimentados y equipos alineadores de ejes y
Representasluane SKIF ® ontibat / w ® // : Apertura de local de Trujillo poleas en SKFy OPTIBELT, respectivamente
ecibimos la . —_— u“ o ; :
distribucién autorizada Compra de oficina principal For New Technology Network ) B B Apertura_de ’U + Nuevolocal, Av. César Vallejo
4o SKF del Forg - Semigréaunlocalde Representacicn de NTN Representacidn Representacion de Kanaflex Representacion de Parker local de Piura Representacidn 765 Urb. Palermo- Trujillo.
B600m?2en lamisma avenida. Marca japonesa de prestigio de Optibelt Marcabrasileraque nos Permitié desarrollarnos Nuevo local, de GATES * Nuestratienda,con 1'alﬁo de Balanceo dinamico
+ Laactividad comercial anivel mundial. Se logré Marcaalemanade permitid ingresar al mercado mas en lalinea de mangueras Av.Bolognesi 388 o ) creada, ya es autosuficiente. e e T T
SKF ‘ ond : . tiaioa mvel mundial de mangueras de PVC deiebevl CercadoPi Tanto en fajas industriales
ue creciendo. cerrarun primer ped|do' presugio anivelmunaial. . ejepeylona. ercaao riura. como mangueras frecuentes de vibraciones

hidréulicas mecanicas.Serealiza

1987 1999 2001 2005 2007 2[]1 1 2015 2017 balanceo dingmicoen 1y2

planosinsituyenbancada.

1997 2000 2003 2006 2008 u.-' ausr: 2014 2016 Prueba hidrostatica

‘s s L . . . . Bancode prueba
Fundacion de Tecnifajas Inicio de importaciones Apertura de Representacion Apertura de local de Ate Representacion de Flexaust Apertura de local de Lurin Apertura de nuevo almacén hidrostatica paramangueras
+ Laempresainicié sus operaciones Pasamos de ser local de Arequipa de Donghua + Segundaoficina Desarrollamos laexclusividad de * Terceraoficinaanivel Lima. * Modernizaciénde hidraulica e industrial
enunlocaldecasi 100m?enel comerciantes (compray Local ubicadoen ViajeaChinadela ].l comercialen Lima. este proveedoren el mercado * Ladistanciay eltraficolo hizo sistemas de almacenaje. Capacidad 40.000 PS-I
Callao. Frente a Goodyear. ventalocal) aimportadores calle Puno 326 gerenciaen blsquedade o » Seinstalé showroom ycrecimosenlalineade necesario. Llegamos més * Racksyequiposde paci . .

+ Soloseinicié con 3trabajadores. y distribuidores. Miraflores - Arequipa. nuevas oportunidades. DONGHUA de productos. mangueras de ventilacion. rapido al cliente de Lima Sur. dltima generacion.
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Con Tecnifajas
se fortalece nuestra
cobertura nacional

Marco Todesco
Leon, jefe de Ventas
- Distribucion
Industrial de SKF del
Peru S.A., serefiere
alaposicionde
liderazgo de lamarca
y al eficiente trabajo
conjuntoydelarga
data que serealiza
con Tecnifajas S.A.

Somos la marca de rodamientos
mas antigua en el mercado peruano.
Y nos hemos posicionado como la prime-
ra opcion de la industria y del sector auto-
motor, no sélo por nuestra calidad y oferta
de valor sino por la alta disponibilidad de
nuestros productos a través de una gran
red de distribuidores autorizados.

Sin duda, los rodamientos de bolas y
los de rodillos esféricos son los produc-
tos de mayor demanda en el mercado
peruano, debido a su alta utilizacion en
la mineria y la industria de los alimen-
tos y bebidas, entre otras industrias. Sin
embargo, nos preocupamos por brindar
soluciones integrales a las necesidades
de la industria alrededor de los activos
rotativos, ofreciendo también fajas, ca-

denas, lubricantes, sistemas de lubri-
cacion, sellos, herramientas y equipos
de mantenimiento, asi como servicios
de gestion de activos y servicios de
mantenimiento predictivo.

Tener a Tecnifajas como uno de nues-
tros distribuidores autorizados mas an-
tiguos, y también como uno de los que
maneja el mayor inventario con presen-
cia en las principales ciudades del pais
nos permite afirmar que la disponibili-
dad de nuestros productos esta ga-
rantizada. Sumemos a eso un eficiente
sistema de distribucion logistica como
el que ellos manejan. Esta combina-
cion nos permite asegurar la cobertura

de nuestra marca en cualquier , ,

parte del territorio peruano.

Marco Todesco Leon.

ACERCA DE SKF DEL PERU

La empresa cuenta con una amplia
experiencia atendiendo el mercado
industrial y automotor de Peru, Boli-
via y Paraguay. Ella, sumada a la alta
capacitacion de nuestros profesio-
nales, a la constante innovacion de
nuestros productos y servicios y a
nuestro liderazgo en el mercado de
rodamientos y productos afines, nos
permiten cumplir mas de 95 afios de
experiencia trabajando de la mano y
apoyando el crecimiento de impor-
tantes industrias.

Felicita por sus treinta anos de exitoso crecimiento a
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Una empresa orgullosamente peruana dedicada a contribuir con el desarrollo

de su industria. En Kanaflex estamos muy agradecidos por su apoyo y colaboracion
durante estos anos como nuestro distribuidor master en el Peru.

Oficina Comercial
(55 11) 3779-1685
douglas@kanaflex.com.br

Kanaf




Poal ;,-- - - = S.
HLE CI'I ] I'AJA) A. SOLUCIONES EN TRANSMISION DE POTENCIA Y FLUIDOS (7)

STECNIFAIAY:

SOLUCIONES EN TRANSMISION DE POTENCIA Y FLUIDOS

SKF del Peru S.A. saluda a TECNIFAJAS S.A. por sus
30 anos contribuyendo con el desarrollo de la
industria peruana.

Autorizado
. J
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LIDER MUNDIAL EN LA FABRICACION DE CORREAS DE TRANSMISION DE POTENCIA
FELICITA A:

HTECNIFAAN:

por sus 3() ANos

AL SERVICIO DE LA INDUSTRIA PERUANA
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DONGHUA
MARCAS LIDERES A NIVEL MUNDIAL EN PRODUCTOS INDUSTRIALES

SALUDAN A:
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POR SUS 3 O ANOS

AL SERVICIO DE LA INDUSTRIA PERUANA
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